
Fashion People + LIVE

接客チャンスを増やすための
ゼロ＆ファーストアプローチ

店舗・個人の売上をア ップさせるためには、何を差し置いても、
まず、接客するチャンス（機会）をいかに増やすかがポイントです。
ト ップ販売員は、どのような動きや言葉を使って接客チャンスを増やし、
販売の機会を得ているのか？
その秘密と、普段から店頭でやっておきたい行動についてお伝えします。
また、現場のトレーニング方法や、今すぐ使える入店率アップのための
待機姿勢なども学べます。

－こんな方にオススメ－
売上実績を伸ばしたい方 / 接客力を上げたい方 / なかなか顧客が付かずお悩みの方 / 

販売スタッフ育成に従事する方 / 販売スタッフ / 店長 / SV / トレーナー etc…

Guest：坂本 りゅういち氏

接客販売トレーニング＆コンサルティング事務所
kocori（ここり）代表。SC接客マイスター１級。

アパレル・時計・靴・リラクゼーション業界など、様々な販
売を経験し、売上日本一など数々の実績を残す。
kocori設立後は、企業研修・コンサルティング、講演など
を中心に活動している。『接客販売とは、お客様に未来を
買っていただくこと』が信条。

講師実績

日本ショッピングセンター協会、三菱地所プロパティマネジ
メント株式会社、株式会社バンタン、株式会社上野商
会、株式会社商業界、東京モード学園、住商アーバン開
発株式会社、株式会社ジンズ、ブルーベル・ジャパン株式
会社、ベルエポック美容専門学校、他多数

WEB : https://s-hanbai.com/

↓お申込みサイト↓
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ABOUT

参加費 無料
定員 50名（定員に達した場合は抽選となります）

会場 パーソルホールディングス 外苑前オフィス

〒107-0061 東京都港区北青山2-9-5

スタジアムプレイス青山5階

お申込 以下、予約専用サイトよりお申込

URL：https://fashionpeople.resv.jp/

主催/お問い合わせ

「Fashion People +」運営事務局

パーソルキャリア（株）

クリーデンス事業部 山口 ℡：03‐5412‐2701

MAIL: daisuke.yamaguchi@crede.co.jp


